A A A

Metade do

da Chipidea
destina-se
" a l&D

VIRGII.‘IO Azevepo

ETE anos depois da sua cria-
¢do, o presidente da Chipi-
dea Microelectrénica, José
Epifanio da Franca, prepara
a multinacional portuguesa para o
grande salto no mercado mundial.
Os primeiros «chips» da marca Chi-
pidea vio ser fabri-
cados este ano atra-
vés da nova filial

= : na Bélgica, que
lnveStlmento abrird no parque

l de ciéncia e tecno-
anua logia junto a Uni-

versidade Catélica
de Leuven.

A empresa ird
passar de um mer-
cado de 125 mi-
lhGes de euros para
um mercado de
6,25 mil milhées, e
controlard pela primeira vez todo o
processo, desde o «outsourcing» da
fabricacdo de «chips» 4 embalagem,
ao teste de produgdo, a logistica e 2
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José Epifanio da Franca prepara a Chipidea
para langar em 2004 «chips» completos
da marca portuguesa no mercado mundial

0 senhor
dos

nesta operacio, poderemos factu-
rar 80 milhGes de euros em
2008». Os primeiros «chips» projec-
tados em Leuven serdo vendidos a
Toshiba Medical Systems, que os
ird integrar em equipamentos port-
teis de ultra-sons. Além da Bélgica,
a Chipidea tem filiais nos EUA, Chi-
na, Macau e Polénia.

O optimismo do presidente e
co-fundador da empresa parece con-
trastar com a recessio que tem afec-
tado desde 2001 a industria microe-
lectrénica em todo o mundo, «a
maior da sua histéria», sublinha
Epifanio da Franca. Paradoxalmen-
te, € neste periodo conturbado que
a Chipidea tem prosperado, com as
receitas a triplicarem e o investimen-

80 milhdes de euros

JORGE SIMAQ

to a quintuplicar em trés anos (ver
grifico). Segredos deste sucesso
«Temos investido 30% a 40% das
nossas vendas anuais, com meta-
de desse valor concentrado na in-
vestigacio e desenvolvimento, e 2
inddstria microelectrénica é 32
mais dinimica e a mais segmenta-

' da do mundo em termos de ca-

deia de produto, o que significa

‘que ha sempre oportunidades e lu-

gar para empresas como a Chipi-
dea», explica o presidente.

Mas nio s6. Quando foi criada em
1997 no Taguspark, em Oeiras, a mul-
tinacional langou-se nos projectos de
circuitos electrénicos numa 4rea pio-
neira a nivel mundial: o chamado
mercado. de IP («ntelectual pro-
perty», propriedade intelectual). «No
negécio do IP analégico somos ho-
je lideres mundiais, e ndo h4 ne-
nhuma empresa do sector que con-
corra connosco em todo o ‘portfo-
lio’ de produtos, mas apenas em al-
guns nichos de mercado», salienta

de capital de 3,5 para 10 milhGes de
euros até ao final de Junho, em que
Va0 entrar novos accionistas — em-
presas dos EUA e da Coreia do Sul e
investidores financeiros — e onde a
Toshiba vai reforgar a sua posicio.
E as ambi¢bes de Epifinio da
Franca ndo ficam por aqui: «O nos-
so objectivo é fazer um IPO nos
mercados internacionais em
2006, na Europa e eventualmente
na China». O crescimento exponen-
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cial da empresa exige maior capaci-
dade financeira, € nao foi apenas nas
vendas que ele se verificou, mas tam-
bém no nuimero de empregados,
que triplicou em trés anos. Hoje sdo
149 € tém um nivel académico mui-
to elevado: 143 licenciados, 15% com
mestrado e 8% doutorados. Em
2006 serdo 250, o que levou a Chipi-
dea a investir cinco milhGes de eu-
ros na nova sede no Taguspark, que
estard pronta no final do ano.

Uma carreira internacional
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: By na Bélgica, que
l - de ciéncia e tecno-
anuad logia junto 4 Uni-

da Chipidea
destina-se
a I&D

cados este ano atra-
vés da nova filial

versidade Catdlica
de Leuven.
‘A empresa ird
passar de um mer-
.cado de 125 mi-
lhoes de euros para
um mercado de
6,25 mil milhoes, e

* controlari pela primeira vez todo o

processo, desde o «outsourcingy da
fabricacgao de «chips» a embalagem,
ao teste de producio, a logistica e a
entrega do produto final aos clien-
tes. Para Epifanio da Franca, a cria-
cdo da filial belga, onde vio traba-

Ihar 30 pessoas, é uma nova etapa.

na estrategxa global da Chipidea,
que até agora tem feito apenas o

- projecto de produtos integrados

nos «chips»: «Se tivermos sucesso
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trastar com a recessao que tem afec-
tado desde 2001 a inddstria microe-
lectrénica em todo o mundo, «a

maior da sua histéria», sublinha

Epifanio da Franca. Paradoxalmen-
te, é neste periodo conturbado que
a Chipidea tem prosperaéo, com as
receitas a triplicarem e o'investimen-

80 milhdes de euros

-0 crescimento da

to a quintuplicar em trés anos (ver
grafico). ‘Segredos deste sucesso:
«Temos investido 30% a 40% das
nossas vendas anuais, com meta-
de desse valor concentrado na in-

vestigacao e desenvolvimento,ea

inddstria microelectronica € a
mais dinimica e a mais segmenta-
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da do mundo em termos de ca-
deia de produto, o que significa
que hi sempre oportunidades e lu-

- gar para empresas como a Chipi-

dean, explica o presidente.
Mas ndo s6. Quando foi criada em
1997 no Taguspark, em Oeiras, a mul-

tinacional langou-se nos pro]ectos de

circuitos electrénicos numa drea pio-
neira a nivel mundial: o chamado
mercado de IP («dntelectual pro-

perty», propriedade intelectual). «No -

negécio do IP anal6gico somos ho-
je lideres mundiais, € nio ha ne-

' nhuma empresa do sector que con-

corra connosco em todo o ‘portfo-
lio’ de produtos, mas apenas em al-
s nichos de mercado», salienta
Epifanio da Franca, acrescentando
que «ha casos em que a Chipidea
estd a trabalhar a frente do ‘state
of the art’ conhecido». ,
O empresirio queixa-se  que
«Portugal nao percebeu a impor-
tancia estrateglca desta mdus—_
tria», ndo compreendeu «que a mi-

_ croelectrdnica esta por detras de

tudo, que nio é possivel conce-

- ber 0 mundo actual sem ela». Re-
~ sultado: 100% das vendas da Chipi-

dea sdo feitas no estrangeiro, por-
que ndo temos qualquer inddstria
que possa usar os seus produtos.
‘Eles sio procurados por marcas
bem conhecidas, desde a Toyota (sis-

 temas de navegacdo dos automé-

veis), a Sony Ericsson (telemoveis),

Microsoft (consola XBox) ou a

Sharp (monitores planos de TV). Al-

as destas multinacionais sao ac-
cionistas da Chipidea, como a Atmel
(27%) e a Toshiba (2%). Epifanio da
Franca prepara agora um aumento

- de capital de 3,5 par

" investidores financeir

euros até ao final de
Va0 entrar NOVOS acc
presas dos EUA e da €

Toshiba vai reforcar # §
E as ambicbes de
Franca ndo ficam por §
so objectivo é fazer
‘mercados internat
20006, na Europa e evelifiaing
na Chinax. O crescimuiie Bane

-
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Krugman aconselha
“mais tecnologia

ECONOMISTA norte-americano Paul
afirmou que Portugal precisa
Investir am tecnoloala, melhorar o

~ Tecnocom criaram Uiy

«joint-venture» park FEISIN &
tecnol6gicas e Servigis B8
para as redes de te¢
line» no mercado |

Denominada Tecne
empresa serd dotidy
Tecnocom e a 309 i
da CEC, Antdnlo S



fra-  trastar com a recessdo que tem afec-

lial  tado desde zoor a indtstria microe-  grafico). Segredos deste sucesso:

que  lectrénica em todo o mundo, «a  «Temos investido 30% a 40% das

que  maior da sua historia», sublinha  nossas vendas anuais, com meta-

no- Epifinio da Franca. Paradoxalmen-  de desse valor concent.rado na in-

Tni-  te, é neste periodo conturbado que  vestigacao e desenvolwgnt_tnto,‘e a

lica a Chipidea tem prospet%o, comas inddstria microelectronica € a
receitas a triplicarem e o'investimen-  mais dinimica e a mais segmenta-

ird ' ‘ i

1er-

mi- B0 ‘milioesdeauros i el s i R i S S

)ara - I | - -

¢ "0 crescimento da Chipidea

’s, € 6[1

loo

» da 50

em,

1ea ki

ICIII' 30

sria-

aba- pOlier 0 PG thes ViR T S S

ilaf: s W AT SRRSO B TR

as o g — 08 ~-~—\_—[jwr1yestimento

1d05 "jfwm """"" (il e T g 1l R IR, T e Bl TR T R i

BSSO 2000 . 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 3

FONTE: Chipidea

to a quintuplicar em trés anos (ver

EXPRESSO ' &

30 de Apresentacao
IBA EXECUTIVO

Ano Lectivo 2004 / 2005

(1 4 M4 {1 el ik il i el
5 \ i » y W W o W 0

Maio, 18h00 - AEP - Matosinhos
Servicos da AEP - Leca da Palmeira

da do mundo em termos de ca-
deia de produto, o que significa
‘que hd sempre oportunidades e lu-
gar para empresas como a Chipi-
dea», explica o presidente.

Mas nio sé. Quando foi criada em
1997 no Taguspark, em Oeiras, a mul-
tinacional lancou-se nos projectos de
circuitos electrénicos numa drea pio-
neira a nivel mundial: o chamado
mercado de IP (dntelectual pro-
perty», propriedade intelectual). «No
negécio do IP analégico somos ho-
je lideres mundiais, ¢ nio hd ne-
nhuma empresa do sector que con-
corra connosco em todo o ‘portfo-
lio’ de produtos, mas apenas em al-

s nichos de mercado», salienta
Epifinio da Franca, acrescentando
que «hi casos em que a Chipidea
esti a trabalhar a frente do ‘state
of the art’ conhecido».

) empresario queixa-se que
«Portugal ndo percebeu a impor-

tlncia estratégica desta indas-
 trlw, nio compreendeu «que a mi-

groelectronica estd por detris de

A4 g:do, (ue nio € possivel conce-
“ber

o mundo actual sem ela». Re-

* sultaddo: 100% das vendas da Chipi-

dea gllo feitas no estrangeiro, por-
que fllo temos qualquer inddstria
que PoANa usar os seus produtos.

* sio procurados por marcas

mennhecidas, desde a Toyota (sis- -

tle navegacio dos automo-

veln), A Sony Ericsson (teleméveis);
solt (consola XBox) ou a
Sharp (monitores planos de TV). Al
tlestas multinacionais sao ac-
glonistas da Chipidea, como a Atmel
("I'f“) ¢ i Toshiba (2%). Epifanio da

d prepara agora um aumento

""de capital de 3,5 para 10 milhoes de

euros até ao final de Junho, em que

va0 entrar novos accionistas — em-

presas dos EUA e da Coreia do Sul e
investidores financeiros — ¢ onde a
Toshiba vai reforcar a sua posi¢do.
E as ambicbes de Epifanio da
Franca nio ficam por aqui: «O nos-
so objectivo é fazer um IPO nos
“mercados  internacionais em
2006, na Europa e eventualmente
na China». O crescimento exponen-

clal' da empresa exige maior cap
dade financeira, e nao foi apen,g.
vendas que ele se verificou, mag ¢
bém no nidmero de empreg,
que triplicou em trés anos. Hoje
149 ¢ tém um nivel académice myyl
to elevado: 143 licenciados, 1595 con
mestrado e 8% doutorados, Wy
2006 serdo 250, 0 que levou a Chipl
dea a investir cinco milhSes de gy
ros na nova sede no Taguspark que
estard pronta no final do ang_

‘Uma carreira internacional

JOSE Epifanio da Franca tem sido eleito para alguns dos mais
prestigiados cargos de instituicdes intérnacionais ligadas a inddstria
micro-electrénica, «As minhas referéncias ndo estdp em Portugal g,
por isso, quero ter visibilidade e reconhecimento a nivel
internacional», explica o empresario. Ele é o primeiro «fellow» em
Portugal do Institute of Electrical and Electronic Engineers (IEEE), a
maior organizacao cientifica e tecnologica mundial desta area, que conty

~ com mais de 300 mil membros, e ganhou a Medalha de Ouro do Jubiley
ho 502 aniversario da instituicio, em 1999, tendo sido igualmente
nomeado «Distinguish Lecturer» da Sociedade de Circuitos e Sistemas dq
IEEE. Antes, pertenceu ao conselho de governadores desta sociedade e 3
conselho executivo da Sociedade Europeia de Circuitos. Na sua carreira
académica, Epifanio da Franca participou em 30 projectos de I&D na dray
dos circuitos integrados e sistemas, em particular no contexto de

- iniciativas de cooperag&o europeia envolvendo universidades e empresas,
e teve contratos de investigacdo com empresas europeias lideres no
sector (Nokia, Siemens, Austriamicrosystems, Atmel). Os resultados da
sua investigacdo foram publicados em 260 revistas cientificas ‘
internacionais de referéncia e é co-autor de cinco patentes industriais em
circuitos de condensadores comutados. Professor catedratico no Institutg
Superior Técnico e professor-adjunto na Universidade Chinesa de Hong
Kong, foi secretario de Estado da Educagdo em 1991-92 (Governo Cavagg
Silva) e é consuttor da Escola de Engenharia da Universidade Catdlica

Portuguesa e da Fundagdo das Universidades Portuguesas.

BMISTA norte-americano Paul
afirmou que Portugal precisa
matly am tecnologla, melhorar o

Tecnocom criaram uma By
«loint-venture» para fornecer solucdes
tecnoldgicas e servigos especializados
para as redes de tecnologia «power
line» no mercado portugués.
Denominada TecnoCBL, a nova
empresa serd detida a 70% pela
Tecnocom e a 30% pelo presidente

da CEC, Antdnlo Saraiva Marques, e

Hnunanaud bannnlanlia a amilnamantne

Grupo Promosoft

cresce 33%

0 GRUPO Promosoft apresentq
os seus resultados relativos ag gno
de 2003 que correspondem a ymy
volume de negdcios total de 17 4
milhBes de euros, um crescimgpgo
tde 33% face a 2002, e de 46% g0
compararmos com o ano de 2an1.
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